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Введение.

В основе объединения национальных хозяйств в единое всемирное хозяйство лежит международное разделение труда (МРТ), представляющее собой специализацию отдельных стран на производстве определенных видов продукции, которой страны обмениваются между собой. 

Международное разделение труда — объективная основа международного обмена товарами, услугами, знаниями, развития производственного, научно-технического, торгового и иного сотрудничества между всеми странами мира независимо от их экономической развитости и характера общественного строя. Суть МРТ заключается в снижении издержек производства и максимальном удовлетворении потребностей потребителей. Именно МРТ является важнейшей материальной предпосылкой налаживания плодотворного экономического взаимодействия государств в масштабах всей планеты.

  В многосторонней системе МРТ является неизбежным участие любого и каждого государства в мирохозяйственных связях, безотносительно к уровню их экономического развития. Необходимость повышения производительности труда, обуславливающего экономический и социальный прогресс,— движущая сила в развитии разделения труда, в том числе и международного. МРТ осуществляется в целях повышения эффективности производства, служит средством экономии затрат общественного труда, выступает средством рационализации общественных производительных сил. 

Международное разделение труда можно определить как важную ступень развития общественного территориального разделения труда между странами, которое опирается на экономически выгодную специализацию производства отдельных стран на тех или иных видах продукции и ведет к взаимному обмену результатами производства между ними в определенных количественных и качественных соотношениях. МРТ играет возрастающую роль в осуществлении процессов расширенного производства в странах мира, обеспечивает взаимосвязь этих процессов, формирует соответствующие международные пропорции в отраслевом и территориально-страновом аспектах. МРТ, как и разделение труда вообще, не существует без обмена, который занимает особое место в интернационализации общественного производства. 

Внешнеэкономическая сфера мирового хозяйства обладает в наше время сложной структурой. Она включает международную торговлю, международную специализацию и кооперацию производства, научно-техническое сотрудничество (НТС), совместное строительство предприятий и их последующую эксплуатацию на международных условиях, международные хозяйственные организации, различного рода услуги и многое другое. Всемирными производительные силы делают международная специализация и кооперация производства, проявляющиеся в планетарном масштабе.  

      На качественно новый этап развития выходит Европейский союз  — ЕС. Ликвидированы практически все оставшиеся барьеры на пути свободного перемещения товаров, услуг, капиталов и людских ресурсов. Отменяются оставшиеся таможенные формальности во взаимной торговле, интенсифицируются разработка и внедрение общих европейских стандартов, отменяются последние валютные ограничения и т. д. Снятие всех этих барьеров может повысить темпы экономического роста ЕС, снизить уровень цен на ряд услуг, уменьшить издержки производства и в конечном счете усилить экономические позиции ЕС в мире, их конкурентоспособность.

    Таким образом, современный мир стремительно движется к новой, синтезированной модели развития. Ее характеризуют не только качественное обновление технологической базы производства, широкое внедрение ресурсе- и энергосберегающих технологий, но и принципиально важные сдвиги в структуре, содержании и характере процессов производства и потребления. 
1. Теория сравнительных преимуществ

Экономическое сотрудничество между людьми стало закладываться примерно 10 тысяч лет назад. Основу объединения национальных хозяйств во всемирное хозяйство составило международное разделение труда. Оно представляет собой специализацию отдельных стран на производстве определенных видов продукции. Излишками изготовленной продукции стали обмениваться сначала соседние племена, отдельные семьи и лица, а затем и государства. Купеческие караваны пересекали пустыни, а торговые суда бороздили моря и океаны, прокладывая все более прочные пути хозяйственного взаимодействия отдаленных друг от друга государств. 
Это были первые попытки сближения народов, во многом обусловленные различиями природного фактора в выборе хозяйственного направления. Подлинное взаимодействие началось на ранних стадиях развития капитализма. Сложившиеся до этого двухсторонние и трехсторонние внешнеторговые связи начинают перерастать во всемирную связь. В эпоху промышленного переворота возрастает взаимосвязь национальных хозяйств, перерастание их в мировой рынок не столько на природном, сколько на человеческом факторе деятельности. 
По мере развития крупной машинной индустрии, увеличения масштабов производства, углубления специализации в самой промышленности стало невозможным выпускать постоянно увеличивающуюся номенклатуру изделий в рамках отдельных стран. Получают распространение наиболее развитые формы внутриотраслевой специализации в самой промышленности. Дальнейшее развитие всемирных производительных сил обусловило тенденцию к углублению международного разделения труда. 
Каждая страна располагает определенным количеством природных богатств, исторически накопленным интеллектом людей (знаниями, навыками, опытом). 
Первым аргументом в пользу обмена результатами хозяйственной деятельности между двумя такими странами будет различие условий производства: в одной стране есть то, чего нет в другой, но без чего не может развиваться современная промышленность. Это относится и к предметам личного потребления. 
Вторым аргументом в пользу обмена выступают издержки производства. Затраты на производство той или иной продукции в разных странах неодинаковы. Издержки на единицу мощности легкового автомобиля в Японии ниже по сравнению с автомобильной промышленностью США. Это обусловлено многими факторами. Южнокорейская и Тайваньская электроника дешевле Японской прежде всего по причине дешевизны рабочей силы. Таких примеров можно приводить бессчетное количество. Чаще бывает выгоднее купить у других, чем производить все в полном объеме у себя. 
Адам Смит подкрепил это положение простым примером: Вполне возможно, - писал он, произвести виноградное вино в Шотландии, но затраты будут при этом чрезмерны. Выгоднее производить в Шотландии овес и обменивать его на вино из Португалии. 
Давид Рикардо пошел дальше и доказал, что от специализации выигрывают обе страны. Он считал также, что выгоду от специализации получают в конечном счете все классы, поскольку она ведет к накоплению капитала, соответственно - к экономическому росту и увеличению спроса на рабочую силу. 
Создав теорию сравнительных издержек Д. Рикардо показал, каким образом все участники мирохозяйственных связей извлекают выгоды для себя и способствуют росту эффективности использования производительных сил мира. 

Значение теории сравнительных издержек состоит в том, что она дает базу для понимания сущности международного разделения труда и международного обмена. Принцип сравнительных затрат справедлив не только в отношении любых двух стран, но и любого числа товаров и стран. 
Теория сравнительных издержек исходила из национальных различий в стоимости, обусловленных затратами труда. Переход в конце ХIX начале ХХ в. к монополистическому капитализму ознаменовался тем, что возникла всемирная система хозяйства, для которой характерен ряд новых признаков: развилась акционерная форма ведения хозяйства; крупному капиталу стало тесно в рамках внутреннего рынка и в погоне за новыми прибылями он устремился в другие страны; вывоз капитала и расширившийся обмен сопровождались интернационализацией хозяйственных отношений; возникли международные монополии и на их основе в конечном счете произошел раздел мирового экономического пространства. 
Шведские экономисты Э. Хекшер и Б. Олин отказались от трудовой теории стоимости при объяснении международной торговли. Они перешли на позиции сравнительных преимуществ. Последние зависят от издержек, которые определяются соотношением цен на факторы производства, технологией, состоянием спроса и предложения. В зависимости от наделенности факторами производства – труда, земли, капитала, научных достижений – характер экспорта может быть природо-, трудо-, капитало- и наукоемким. Например, цена труда во многих странах Азии и Африки в 10-15 раз ниже чем в Европейских государствах и в США. 
Поэтому экономически выгодно размещать там трудоемкие производства. Страны, имеющие относительный избыток капитала, в развитии международной специализации заинтересованы в экспорте капиталоемких товаров, тогда как имеющие избыток дешевой рабочей силы - в экспорте трудоемких товаров. Таким образом главная суть теории сравнительных преимуществ сводится к тому, что страна экспортирует товары, в производстве которых наиболее эффективно использованы избыточные факторы производства и импортирует товары с дефицитом факторов производства. Хотя для объяснения всех мирохозяйственных связей и этой теории недостаточно.

Однако в связи с появлением так называемого парадокса В. Леонтьева, который открыл, что в экспорте товаров из США в 1947 г. отношение «капитал/труд» было ниже, чем это же отношение для импортируемых товаров, западные экономисты были вынуждены пересмотреть теорию Хекшера-Олина. Прежде всего они сделали вывод, что профессиональное мастерство, искусность населения страны и уровень технологии являются наиболее важными факторами в формировании структуры внешней торговли готовыми изделиями по сравнению с наличной рабочей силой и капиталом. Кроме того, они дополнили теорему Хекшера-Олина положением о том, что изобилие факторов производства воздействует на сравнительные преимущества в соответствии с интенсивностью использования их в процессе производства.

2. Факторы и формы МТР


Международное разделение труда определяется множеством факторов. Оно развивается под воздействием разнообразия условий производства в странах мирового сообщества. Тропики и умеренная зона, наделенность природными ресурсами, капиталами, трудовыми ресурсами, техническими знаниями и т.д. – все это приводит к тому, что производственные возможности различных стран неодинаковы. Люди могут пытаться производить все товары, но это часто невыгодно, а то и невозможно. 
Понятна выгодность внешней торговли, когда страна обладает абсолютным преимуществом в уровне издержек производства. Предположим, в США зерно и ткань обходятся дешевле, чем в Японии. Но если это так, то США нет надобности торговать с Японией.

Однако согласно теории сравнительных издержек торговля между двумя странами выгодна. Предположим, 1 единица зерна в США стоит 1,5 единицы ткани. В Японии 1 единица зерна стоит 2 единицы  ткани. Соответственно, если вывезти зерно в Японию, то на одну его единицу можно приобрести 2 единицы ткани. Зерно относительно ткани более эффективно производить в США.

Международное разделение труда в условиях научно-технического прогресса испытывает постоянные изменения, учащающиеся структурные перестройки на мировом рынке. Международная специализация страны все больше определяется объемом и качеством научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ. Доля наукоемких товаров в производстве готовых изделий (11%) и внешней торговле (16%) довольно небольшая, но имеет тенденцию к росту.

Таблица 1

Товарная структура мирового экспорта (1991 г.)
	Группа экспортирующих стран
	Всего
	Первичные товары – 27,7%
	Готовые товары – 72,3%

	
	млрд. долл.
	%
	Пищевые продукты
	Сельскохоз. сырье
	Топливо
	Руды и металлы
	Текстиль
	Химические продукты
	Машины и транспортные средства
	Металлы
	Прочие

	Мировой экспорт
	3438,6
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100

	В том числе:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	развитые страны
	2507,1
	72,9
	68,8
	69,6
	33,1
	69,1
	48,0
	85,2
	84,7
	79,6
	75,1

	страны с переходной экономикой
	91,0
	2,6
	2,1
	4,1
	7,1
	3,1
	1,4
	1,9
	1,5
	3,0
	1,5

	развивающиеся страны
	840,5
	24,5
	29,1
	26,3
	53,9
	27,8
	50,6
	12,9
	13,9
	17,4
	23,5


Источник: World Economic and Social Survey. 1994. N-Y. P. 272

Таблица 1 показывает, что основная масса товаров, поставляемых на мировой рынок, производится развитыми странами (72,9% в 1991 г.). Развитые страны на мировом рынке занимают лидирующее положение практически по всем товарным группам за исключением топлива и текстиля, более половины которых приходится на экспортеров из развивающихся стран. Вместе с тем эксперты международных экономических организаций отмечают, что роль развивающихся стран на мировом рынке товаров в 80-90-е годы возросла. Это относится к мировому рынку готовых товаров. Например, экспорт готовых товаров стран Юго-Восточной Азии на 80% состоит из готовых товаров. В связи с индустриализацией развивающихся стран последние увеличили импорт сырья и материалов. Без этих стран удельный вес сырьевых товаров на мировом рынке уменьшился бы более значительно.

Научно-техническая революция наложила отпечаток на все формы международного разделения труда – общее, частное и единичное. 

Общее разделение труда – это разделение между сферами хозяйства. В развитии общего разделения труда изменилось соотношение обрабатывающей, добывающей промышленности, сельского хозяйства. В XIX в. во внешней торговле преобладали сырьевые товары. Даже в начале XX в. 62% мирового экспорта составляли первичные продукты. К концу ХХ в. в его товарной структуре начали преобладать продукты обрабатывающей промышленности. Готовые изделия занимали примерно 72% мирового экспорта. Кроме того, происходит быстрая интернационализация сферы услуг. Услуги (финансовые, туристические, рекламные, транспортные и пр.) составляют в настоящее время примерно 20% мирового объема внешней торговли. Считается, что рост торговли услугами является одной из наиболее важных тенденций развития мирового рынка.

Частное разделение труда – это отраслевое разделение труда. Частное разделение труда в условиях НТР приобретает новые черты. Отраслевое разделение труда диверсифицируется, развивается внутриотраслевое разделение труда. Примером такого разделения труда может служить международная специализация в производстве шарикоподшипников. Например, японские фирмы специализируются на производстве подшипников для легковых автомобилей. Во взаимной торговле продукцией химической промышленности Франция специализируется на парфюмерно-косметических товарах, Германия – на красителях и пластмассах, Бельгия – на удобрениях. Внутриотраслевое международное разделение труда повышает серийность выпуска товаров, производительность труда и качество продукции.

Единичное разделение труда – это подетальное и пооперационное разделение труда, которое может быть внутри- и международное внутрифирменное стало заметными явлением в 70-90-е годы. Как вид международного разделения труда оно характеризуется некоторыми особенностями. Такого рода разделение труда сознательно регулируется из одного центра. Наиболее прогрессивны те его виды, при которых готовый продукт  собирается из частей и полуфабрикатов, изготавливаемых в разных странах. Международное межфирменное разделение труда требует соблюдения строго определенных пропорций, надежности поставок, строжайшей технологической дисциплины, а также обеспечения надлежащего качество частичных продуктов и работ.

Для придания международной  специализации фирм устойчивости и надежности применяются различные меры: заключение контрактов, совместные капиталовложения, налаживание единой сбытовой сети, смешанное руководство совместными проектами и фирмами. Например, соглашение о сотрудничестве по созданию двигателя В 2500 для проектируемого самолета на 150 человек так определило долю капиталовложений каждого из его участников: английская компания «Роллс Ройс» и американская «Пратт энд Уитни» - по 30%, «Джепениз Аэро Инджин» - 23, германская «Моторен энд Турбинз Унион» - 11 и итальянская «Фиат Авизоне» - 6%.

Развитие международного разделения труда ведет к возникновению элементов прямой производственной кооперации между предприятиями, действующими в различных странах. Развивающиеся  страны  играют  роль  поставщика  сырья, в  том  числе  обработанного ( каучук, фанера, цемент, деревообрабатыв. ), продукции  трудоемких  и  материалоемких отраслей : легкой  и  текстильной  промышленности ( одежда, обувь, часы и  т.п. );  комплектующих  изделий;  поставщика  дешевой  рабочей  силы, сферы  приложения  капитала. В  этих  странах  размещаются  производства, использующие  природные  и  трудовые  ресурсы.


В  последние  десятилетия  возрастает  участие  стран  и  производстве  промышленной  продукции.


Одной  из  важнейших  черт  современного  этапа  развития  системы  МРТ  « новых  индустриальных  государств » ( в  Юго - Восточной  Азии, Северной  Африке, На  ближнем  Востоке ), всего  капиталистическая  индустрализация  осуществляется  в  50  странах.

Для  новых  индустриальных  стран  характерна  не  только  трудоемкая, но  и  капиталоемкая  и  даже  техноемкая  специализация ( например, в  металлургии  и  электронике ). Южная  Корея, Тайвань  и  другие  страны  уже  оказывают  экспортное  давление  на  Японию. В  металлургической  промышленности  южно - корейские  предприятия  более  эффективны, чем  устаревшие  сталелитейные  заводы  в  Японии.


Новые  индустриальные  государства  превратились  в  потавщиков  изделий  из  текстиля, а  также  электронных  приборов, которые  они  производят  в  качестве  филиалов  транснациональных  монополий  США, Японии  и  стран  Западной  Европы.

3. Международная специализация и кооперирование производства.

  Международное разделение труда, международная специализация и кооперирование (кооперация) производства (МСКП) — нерасторжимые и обуславливающие друг друга общественные явления, носящие сложный и противоречивый характер. МРТ является более широкой экономической категорией по сравнению с международным кооперированием, являющимся одной из сторон и одновременно главных форм проявления МРТ. В свою очередь, международное кооперирование основывается на специализации производства, отражающей другую сторону и иную основную форму МРТ. 

  Международное кооперирование и международная специализация являются не просто формами МРТ, но и его элементами, определяющими его сущность. В границах кооперационного процесса разделение труда предстает как форма кооперации труда. 

  Под международной специализацией производства (МСП) понимается такая форма разделения труда между странами, при которой рост концентрации однородного производства и обобществления труда в мире происходит на основе процесса дифференциации национальных производств, выделения в самостоятельные (обособленные) технологические процессы, в отдельные отрасли и подотрасли изготовления все более однородных продуктов труда сверх внутренних потребностей, что вызывает все большее взаимное дополнение дифференцированных национальных комплексов. Указанные процессы находят отражение в интенсификации международного обмена товарами, услугами, научно-техническими знаниями. 

  МСП развивается по двум направлениям — производственному и территориальному. В свою очередь, производственное направление подразделяется на межотраслевую, внутриотраслевую специализацию и на специализацию отдельных предприятий (компаний). В территориальном аспекте МСП предполагает специализацию отдельных стран, групп стран и регионов на производстве определенных продуктов и их частей для мирового рынка. Основными видами МСП являются предметная (производство продуктов), подетальная (производство частей, компонентов продуктов) и технологическая, или стадийная, специализация (осуществление отдельных операций или выполнение отдельных технологических процессов, например сборка, окраска, сварка, термическая обработка, производство отливок, поковок, заготовок и т. п.). МСП — динамичная форма МРТ. Она претерпевает систематические изменения в силу внутренней логики своего движения и воздействия внешних условий, определяющих ее развитие. На всех исторических этапах, а на современном особенно, для международной специализации производства характерны динамичность протекающего процесса, непрерывное изменение ее видов, направлений, переход к более сложным формам, порождаемым глубинными изменениями в общественном производстве, сдвигами в структуре всемирных потребностей, воздействием НТР.

  В 30-е годы в мире преобладали международная межотраслевая специализация производства и соответствующий обмен продукции одной комплексной отрасли (например, обрабатывающей промышленности) на продукцию другой (добывающей промышленности и/или сельского хозяйства). В 50—60-е годы ведущее место продолжала занимать международная специализация производства, но уже на уровне первичных отраслей (автомобиле- и авиастроение, производство пластмасс, подшипников, радиоаппаратуры и т. д.). В 70—80-е годы на первый план выходит и закрепляет свое положение внутриотраслевая МСП и соответствующий обмен товарами-аналогами с различающимися потребительными характеристиками (например, колесных тракторов на гусеничные машины, кожаной обуви на резиновую и т. д.). Значимость МСКП как фактора повышения эффективности национальных производств и интенсификации международного оборота устойчиво повышается. Так, в 70—80-е годы темпы прироста мировой торговли продукцией машиностроения на 40% (в 60-е гг. на 4%) обеспечивались за счет комплектующих изделий.- За 1960—1990 годы доля деталей и узлов в качестве комплектующих во внешней торговле экономически развитых стран продукцией машиностроения более чем удвоилась и ныне превышает 40%. 

  Наиболее полное развитие все виды специализации производства получили в машиностроении, что объясняется следующим. Во-первых, его продукция обладает конструктивными особенностями — машины, оборудование, механизмы состоят из большого числа компонентов (агрегаты, узлы, детали), производство которых требует своего обособления, то есть специализации. Во-вторых, продукция машиностроения имеет многие количественные и качественные особенности. Она включает изделия сотен тысяч наименований, выпускаемых в различных масштабах (единичное, мелко- и крупносерийное, поточно-массовое производство). В силу конструктивной сложности производство многих из них требует кооперированной работы десятков, сотен и даже тысяч предприятий различных стран. С особенностью машиностроительных изделий связана и концентрация выпуска наиболее сложных из них на ограниченном числе предприятий в узком кругу стран. В-третьих, для машиностроения характерны технологические особенности выпускаемой продукции, в силу которых одни и те же заготовки и детали производятся с применением различных технологических процессов, в том числе позволяющих массовое специализированное производство. При этом границы национального рынка обычно становятся тесными для такой продукции.

[image: image1.wmf]  К основным показателям уровня международной специализации отрасли относятся коэффициент относительной экспортной специализации (КОЭС) и экспортная квота в производстве отрасли. КОЭС определяется по формуле: 
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где Эо — удельный вес товара (совокупности товаров отрасли) в экспорте страны; Эм — удельный вес товара (товаров-аналогов) в мировом экспорте. 

  С помощью КОЭС можно в первом приближении определить круг товаров и соответственно отрасли, которые являются международно специализируемыми для данной страны. Чем выше (более 1) соотношение в пользу национальной структуры экспорта по определенному товару или группе товаров, тем более явной является международная специализация соответствующей отрасли. Напротив, чем ниже такое соотношение (меньше 1), тем меньше оснований считать соответствующие товары и отрасли международно специализируемыми. Экспортная квота свидетельствует о том, в какой степени национальная промышленность, отдельные ее отрасли ориентируются на внешние рынки, и одновременно показывает меру оторванности последних от национального рынка. Увеличение экспортной квоты в производстве свидетельствует об интенсификации международных связей промышленности в одном направлении — к иностранным потребителям и о повышении конкурентоспособности международно специализируемой продукции. 

  Другой аспект качественной стороны международной специализации производства связан с широтой номенклатуры (ассортимента) поставляемых на внешние рынки товаров. Быстрое расширение номенклатуры экспорта является в целом свидетельством международной деспециализации страны и, наоборот, сокращение номенклатуры делает более четким экспортный профиль. Такой вывод, однако, является слишком общим и нуждается в уточнениях. Так, если расширение номенклатуры экспорта в целом происходит за счет международно специализируемых изделий и доля последних в вывозе растет, то фактически происходит повышение уровня международной специализации производства; расширение номенклатуры за счет неспециализированных видов изделий вызывает обратные результаты. Следовательно, расширение ассортимента само по себе еще не свидетельство ухудшения МСП страны. 

  Общей объективной основой международного кооперирования производства (МКП) является растущий уровень развития производительных сил, а следовательно, степень их расчленения на отрасли, производства, предприятия. В результате воздействия НТР была создана материальная основа для широкого развития производственного кооперирования. НТР заставила изменить и сам характер МКП, включив в него в качестве важнейшего элемента науку. Таким образом, главная функция кооперации труда — служить средством увеличения производимых материальных благ при более высокой производительности труда — была дополнена другой важной функцией — реализацией принципиально новых задач, которые очень трудно или невозможно решить без объединения усилий производителей нескольких стран. В основные признаки МКП входят: предварительное согласование сторонами в договорном порядке условий совместной деятельности; кординация хозяйственной деятельности предприятий-партнеров из разных стран в определенной, взаимосогласованной сфере этой деятельности в качестве главного метода сотрудничества; наличие в качестве непосредственных субъектов производственного кооперирования промышленных предприятий (фирм) из разных стран; закрепление в договорном порядке в качестве главных объектов кооперирования готовых изделий, компонентов и соответствующей технологии; распределение между партнерами заданий в рамках согласованной программы, закрепление за ними производственной специализации, исходя из основных целей кооперационных соглашений; непосредственная связь осуществляемых партнерами взаимных или односторонних поставок товаров с реализацией производственных программ в рамках кооперирования, а не как следствие выполнения обычных договоров купли-продажи. 

  Создание производственных совместных предприятий — один из трех основных методов кооперационной деятельности, получающей все более широкое распространение в мире. Это так называемая интегрированная кооперация, когда под единой организационной формой объединяется капитал нескольких участников для достижения отдельных, совместно согласованных целей.

4. Географическое разделение труда

Географическое (территориальное) разделение труда - пространственная форма общественного разделения труда, выражающаяся в специализации отдельных районов и стран на производстве определенных видов продукции.

Необходимое условие географического разделения труда состоит в том, чтобы разные страны (или районы) работали друг для друга, чтобы результат труда перевозился из одного места в другое, чтобы был, таким образом, разрыв между местом производства и местом потребления.

В условиях товарного общества географическое разделение труда обязательно предполагает переход продукции из хозяйства в хозяйство, т.е. обмен, торговлю, но обмен является в этих условиях лишь признаком для "опознания" наличия географического разделения труда, но не его "сутью".

В географическом разделении труда можно различать два случая:

1. (абсолютный) - Страна (или район) ввозит какой-либо продукт из другой страны (или района) потому, что по природным условиям не может его производить

2. (относительный) - Ввозится продукт, который мог бы быть произведен и у себя, но обошелся бы дороже

Движущим моментом в гигантском развитии географического разделения труда являлась экономическая выгода, получаемая от осуществления географического разделения труда.

Географическое разделение труда осуществляется тем удобнее, чем, с одной стороны, больше разница между пунктами в ценах на весовую единицу товара, а с другой - чем меньше транспортные издержки.

Понижение транспортных издержек, получающееся в результате технического усовершенствования транспорта, является одним из основных факторов в процессе развития географического разделения труда.

Рост производительности труда связывается преимущественно с  развитием техники и прежде всего с механизацией, а географическое разделение труда в виде общего правила повышает производительность общественного труда нисколько не хуже, чем развитие техники.

С географическим разделением труда не только растут старые потребности, но и создаются новые, сопровождающиеся возникновением новых производств на разнообразном сырье, собираемом с разных мест земного шара.

Установление в пределах известной территории отношений географического разделения труда неизбежно ведет к тому, что каждая из частей этой территории начинает отбирать для себя те отрасли производства, для которых внутри неё имеется более благоприятное сочетание природных и общественно-исторических условий; получается наименьшая себестоимость, а в связи с этим и наибольшая прибыль.

Специализация одного района в одном направлении неминуемо сопровождается специализацией ряда других районов в каких-либо иных направлениях.

Таможенные пошлины первоначально при своем появлении имели главной, если не единственной, целью увеличивать доходы казны за счёт торговых прибылей, происходивших из присвоения выгод, доставляемые географическим разделением труда.

При перевозе товара за границу экспортеру приходится увеличивать свои транспортные издержки на всю величину таможенной пошлины, тем самым условия для географического разделения труда между странами затрудняются.

5. Международная миграция рабочей силы.

Мировой рынок труда формируется в результате двух связанных процессов – миграции рабочей силы между национальными хозяйствами и международной миграции капитала. В первом случае рабочая сила движется к капиталу, во втором случае капитал движется навстречу рабочей силе.

Международная миграция рабочей силы развивается по мере формирования международного разделения труда и взаимозависимости национальных экономик. Одним из условий международной миграции труда является неравномерность распределения рабочей силы между национальными хозяйствами и регионами. Трудоизбыточные и трудонедостаточные районы могут взаимно дополнять друг друга. 

Менее развитые страны порождали поток эмигрантов в капиталоэкспортирующие индустриальные страны. В индустриальных странах существует потребность в иммигрантах высокой квалификации. Благодаря иммиграции экономятся средства на подготовку специалистов. Этот процесс получил название «утечка мозгов».

Индустриальные страны предъявляют спрос и на неквалифицированный труд. Тяжелые, грязные, непрестижные виды работ возлагаются на иммигрантов. На конвейерных линиях автосборочных заводов в Западной Европе, как правило, работают иммигранты, так как местные жители не хотят заниматься этим видом труда.

В современном мире разделение труда между индустриальными и менее развитыми странами постоянно изменяется. Трудоемкие операции, не требующие высокого уровня квалификации, могут перемещаться на периферию, для чего в менее развитые страны перемещается капитал. Вывоз капитала создает в принимающих странах дополнительные рабочие места и в некоторой мере противодействует эмиграции рабочей силы.

Возникает вопрос, какой метод решения проблемы трудовых ресурсов предпочтительнее: вывоз капитала или ввоз рабочей силы? Практика показала, что вывоз капитала к местам расположения рабочей силы предпочтительнее, чем ее ввоз, так как в последнем случае многие индустриальные страны сталкиваются с резким обострением межнациональных конфликтов на почве иммиграции (рабочие из Северной Африки во Франции, турецкие и югославские рабочие в Германии). Прием иммигрантов требует дополнительных расходов на жилищное строительство, социальную сферу. Возможности приема иммигрантов в любой стране ограничены.

5. Развивающиеся страны в МТР


На  современном  этапе  развития  мирового  хозяйства  развивающиеся  страны   занимают  видное  место.  На  них  приходится  70%  мирового  населения,  20%  ВВП , а  также  большая  доля  зарубежных  инвеситиций  в  их  экономику. Они  активно  вовлечены  в  международные  экономические  отношения. 

В  развитии  РС  преобладает  несомненно  поступательная  тенденция, меняющая  характер  отношений  в  системе  “ развитие  государства - развивающиеся  страны ” . Многие  из  РС  уже  выпускают  станки, суда, электронику, турбины, освоили   производство  и  сборку  автомобилей, других  сложных  машин  и  готовых  изделий. Такие  страны, как  Индия, Египет, Бразилия, Аргентина, Южная  Корея  и  ряд  других, в  значительной  мере  работают  и  на  экспорт, вывозя  продукцию  машиностроения, электроники, швейные  изделия  и т.д., теснят  таких  конкурентов  как  Япония, США, европейские  страны  по  целым  товарным  группам.


Во - первых, рост  населения  автоматически  повышает  уровень   потребительского  спроса, создавая  напряжение  во  всех  звеньях  массового  потребления. И  тем  самым  предъявляет  повышенные  требования  к  производству  основных  средств  потребления. В  результате  низшие  традиционные  формы  организации  хозяйственной  жизни  получили  сильные  импульсы  к  развитию, поскольку  именно  они  и  обсуживають  этот  непрерывно  растущий  спрос. Такой  тип  расширенного  воспроизводства  является  преимущественно  экстенсивным. Но  и  здесь  для  его  успешного  развития  требуется  многокладная  экономическая  система. При  подавлении  многокланости, что  было  характерно  в  70 - е  годы  для  группы “социалистические  ориентированных  РС ”, тут  же  возникали  крупные  диспропорции, дефицит, всеобщая  бедность, превосходящая  уровень , существовавший  даже  в  колониальный  период.


Во - вторых, демографический  фактор  оказывает  сильное  воздействие  на  инвестиционный  процесс, вынуждая  государство  разширять  производственный  аппарат , состоящий  из  мелких, кустарных  и  полукустарных  предприятий  для  обеспечения  роста  занятости  хотя  бы  в  соответствии  с  ростом  резерва  рабочей  силы.


По  самым  оптимистическим  оценкам  авторитетных  западных  экономистов, например, лареата  Нобелевской  премии  В.Леонтьева  ( известном  доладе  ООН “Будущее  мировой  экономики ” ), возможностью  самой  ливидации  существующего  разрыва  в  уровне  экономического  развития  между  развитыми  и  развивающимися  странами  может  возникнуть  лишь  в  середине  ХХI  века. Эта  возможность  может  реализоваться  в  том  случае, если  будет  сохраняться  значительный  приток  внешних  ресурсов  в  эти  страны, что  обеспечит  повышенные  темпы  их  роста.


Отставание  РС  от   развитых  серьезно  беспокоит  мировое  сообщество. Ведь  в  определенной  мере  от  этого  страдают  и  развитые  государства, ибо  узость  рынка   РС  сокращает  возможности  их  экспорта. богатые  промышленные  страны  сильно  озабочены  собственными  проблемами  и  не  желают  давать  больших  финансовых  обязательств  или  делать  большие финансовые  уступки, чтобы  сузить  имеющийся  разрыв. Поэтому  РС  вряд  ли  могут  рассчитывать  на  значительную финансовую  и  технологическую  помощь  со  стороны  развитых  стран.


Издержки  концепции “замещения  импорта ”. В  настоящее  время  стала  общепризнанной  та  точка  зрения, что  стратегия, направленная  на  индустриализацию  путем  замещения  импорта  местным  производством, далеко  не  всегда  содействовала  решению  задачи, достижения  постоянного  и  стабильного  роста  и  преоделения  экономической  отсталости, скажем, по  япоскому  или  южнокорейскому  сценарию.


Дело  в  том, что, во - первых, рынки  для  продукции  отраслей, заменяющих  импорт, имеют  ограниченный  характер  в  силу  недостаточной  развитости  производства  в  самих  РС. К  примеру, имеется  около  30  экономически  слаборазвитых  стран  с  чиленностью  населения  менее  6 млн. человек   в  каждой, причем  эти  государства  не  в  состоянии  обеспечить  нуждающихся  трудом - отсюда  и  крайне  узкая  емкость  рынка, практически  слабы  условия  для  организации  нориального  воспроизводственого  процесса  вне  опоры  на “ внешний  фактор”.


Во - вторых, политика  протекционизма, осущетвляемая  на  первых  этапах, обеспечила  устранение  конкуренции  со  стороны  дешевых  заграничных  товаров. Но  это  обстоятельство  имело  и  другую  сторону : производители  в  РС, не  опасающиеся  конкурентов  из  западных  стран, не  имело  стиулов  к  понижению  издержек  проиводства  и  к  повышению  качеств  своих  изделий. В  реультате  их  товары  оказывались  неконкурентоспособными  на  экспортных  рынках.


В - третьих, издержки  на  рабочию  силу, вопреки  распространенному  мнению, были  относительно  высокими  во  многих  странах  Азии, Африки  и  Латинской  Америки  в  силу  того, что  производительность  труда  здесь  чрезвычайно  низка  как  следствие  общей  низкой  квалификации  рабочей  силы.


В - четвертых, со  всей  отчетливостью  выявилось, что  проникновение  на  иностранные  рынки  товаров  из  РС  вызывает  серьезные  препятствия  даже   в  тех  случаях, когда  их  товары  конкурентноспособны, поскольку  западные  страны  блокируют  их  доступ  на  свои  рынки  путем  всевозможных  барьеров, включая  “добровольное  квотирование ”. В  частности, развитые  страны  рыночной  экономики  установили  протекционистские барьеры  на  многие  виды  продукции  машиностроения, легкой  промышленности, такой, как  текстильная  и  обувная  в  которых  страны  Азии, Латинской  Америки, Азии  и  Африки  вполне  конкурентоспособны.


Одновременно  потерпело  фиаско  не  только  стратегия  замещения  импорта, как  вариант  стратегии  роста  промышленности, но  и  политика  в  области  сельского  хозяйства. Акцент  на  индустриализацию, сделанный  во  многих  РС, как  это  ни  парадоксально,  привел  к  упадку  их  аграрный  сектор  экономики. В  этот  сектор  были  сделаны  относительно  небольшие  вложения, хотя  большинство  населения  азиатских, африканских  и  латиноамериканских  стран  получали  и  получают  средства  для  своего  существования  благодаря  сельскому  хозяйству. То  есть  индустриализация  в  том  виде, каком  она  проводилась, привела  к  определенному  блокированию  роста  сельскохозяйственного  производства, особенно  на  Африканском  континенте.


Дело  в  том, что  РС  исходили  из  необходимости  сохранения  низких  цен  продукты  питания, чтобы  стабилизировать  уровень  жизни  в  городах  и, соответственно, сохранить  заработную  плату  на  низком  уровне. Однако  низкие  цены  на  продукты  питания  препятствовал сельскохозяйственным производителями  расширять  свое  производство, а  это  неизбежно  вело  к  импорту  продуктов  питания  во  все  увеличивающихся  масштабах. А  между  тем  вплоть  до  50 - х  годов   ХХ  столетия  и  азиатские, и  африканские  страны  на  80 -90%  обеспечивали  себя  сами  зерном. Однако  это  положение  коренным  образом  изменилось. К  1990г. импорт  зерна  повысился  почти  до  35 млн  тонн.


В  то  же  время  цены  на  такие  товары, как  кофе  и  какао, находятся  на  самом  низком  уровне  со  времен  второй  мировой  войны, и не  ожидается, что  они  сколько- нибудь возрастут.  Спрос  на  многие  из  этих  товаров  является “неэластичным” - он  не  растет  пропорционально  падению  цен.  При  этом  развитие  собственной  промышленной  базы  сопровождается  нарастанием  валютных  проблем,  ростом  зависимости  от  производственно-тенологической  базы  капиталистических  центров.


Рынки  минерального  сырья  азиатских  и  африканских  стран  медь, кобальт, алмазы, уран, олово, каучук  и  др.- также  находятся  состоянии  депрессии  из -за  большого  колебания  цен, когда  спрос  неожиданно  повышается  или  падает. В  результате  нестабильность  этих  рынков  создает  неустойчивость  источников  получения  конвертируемой  валюты.


Для  трудносравнимых  между  собой  РС  характерен  тип  

“ очагового ”  роста  - или  отдельные  страны, или  те  или  иные  регионы  в  отдельных  РС  показывают  вдруг  примеры  бурного  экономического  подъема. Это  характерно  для  РС  на  всех  континентах. В  то  же  время  неоднозначное  воздействие  на  экономическую  политику  РС  и  ее  результаты  оказывают  теоретические  концепции, взятые  на  вооружения  ими  у  западных  стран, в  частности, неолиберальные  ( неоклассические ) консервативные  идеи, широко  распространившиеся  в  этих  регионах. В  соответствии  с  их  рекомендациями  большинство  африканских  и  латиноамериканских  стран  встало  на  путь  сокращения  государственного  сектора  и  поощрения  развития  частного  предпринимательства ( денационализации ). Но  и  этот  путь  пока  что  не  дает  особого  эффекта, в  то  время  как долги  растут. “ Файненшл  Таймс ”  в  связи  с  этой  ориентацией  справедливо  писала : “ Разнузданный  неолиберализм  отлично  выполняет  свою  функцию, содействуя  неоправданному  обогащению  ( западных  банков)  и  закрывая  одновременно  глаза  на  его  жертвы ”. В  то  же  время  РС  все  в  большей  мере  становятся  важнейшим  резервом  трудовых  ресурсов  для  мировых  экономических  центров. Работники  этих  стран  используются, как  правило, в  качестве  неквалифицированных  рабочих. Одновременно Запад  осуществляет  политику  интенсивного  привлечения  из  развивающихся  стран  работников  высокой  квалификации. Это  помимо  того, что  значительная  часть  “ интеллектуалов ” в  РС  работает  на  предприятиях  ТНК  в  самих  развивающихся  странах - то  есть  в  секторах  экономики, практически “ выключенных ”  из  сферы  национального  контроля. Наметилась  явная  тенденция  переносить  на  развивающиеся  страны  тяжесть

решения  углубляющихся  проблем  и  противоречии  развитых  стран :  в  области  сырья, энергетики, охраны  окружающей  среды,  занятости, валютных  отношений  и  др.



Большие  капиталовложения  делаются  в  нефтегазовую  и  электроэнергитическую  промышленность.  По  данным  промышленных  кругов, в  ближайшие  пять - шесть  лет  они  составят  около  6 млрд  долл.  Они  включают  2  млрд  долларов на  расширение  нефтеперерабатывающего  завода  Руваис  и  1.4 млрд  долларов - на  электростанцию  и  опреснительные  установки. Предполагается  также  сооружение  островного  комплекса  развлечений  “Лулу”  стоимостью  2  млрд  долларов  на  искусственном  острове, которой  может  стать  крупнейшим  региональным  и  международным  комплексом  такого  рода. Осуществляется  большая  программа  капиталовложений, примерно  в  6 млрд  долларов, для  совершенствования  нефтеперегонных  заводов  и  газоперерабатывающих  систем,

в  частности  на  острове  Дас, откуда  экспортируется  сжиженный  газ.



Учитывая, что  запасов  нефти  хватит  примерно  на  18  лет, компания  “ Петролеум  девелопмент  Оман ”  полагает, что  благородя  обнаружению  значительных  месторождений  газа  в  истекшем  году  Оман  в  ближайшем  будущем  может  стать  экспортером  газа.


Правительство  пытается  развивать  новые  отрасли, например, добычу  медной  и  хромовой  руды, занимаясь  поисками  новых  месторождений  полезных  ископаемых. Одновременно  государство  уделяет  внимание  сельскому  хозяйству  и  рыболовству, а  также  туризму, приобретающему  все  большее  значение  для  заинтересованных  сторон  как  внутри  страны, так  и  за  ее  пределами. Развитие  агропромышленного  комплекса  позволило  сократить  импорт  продовольствия  и  достичь  удовлетворительного  уровня  самообеспечения.



Надо  сказать, что  оккупация  Кувейта   Ираком  и  последующий  разгром  последнего  дали  мощный  импульс  экономическому   развитию  всех  стран   зоны  Персидского  залива. Но  дело  не  только  в  этом. Война  резко  подтолкнула  интеграционные  процессы  в  регионе. Кроме  того, ее  итогом  стали  и  более  активные  связи  государств  Залива  с  индустриальными  странами  Запада, которые  не  только  упрочили  здесь  свои  экономические  позиции, но  и  смогли  эффективно  использовать  их  и  для  решения  своих  политических  задач  в  столь   важном   геостратегическом  регионе  мира. Исключительный  динамизм  в  экономическом  развитии  показывает  Египет, несомненно, становящийся  региональной  экономической  державой. Собственно, эта  страна  достигла  уровня  определенной  индустриальной  зрелости  по  всем  основным  экономическим  показателям. Она  имеет  мощную  диверсифицированную  промышленность, включая  современное  машиностроение, производственную  инфраструктуру, быстро  развивающиеся  в  сферу  услуг, хорошо  подготовленные  кадры  специалистов. Довольно  устойчивыми  темпами  развивается  и  Иордания, страны  Магриба. 

Развитые страны на мировом рынке занимают лидирующее положение практически по всем товарным группам за исключением топлива и текстиля, более половины которых приходится на экспортеров из развивающихся стран. Вместе с тем эксперты международных экономических организаций отмечают, что роль развивающихся стран на мировом рынке товаров начиная с 80-х годов возросла.


Развивающиеся  страны  занимают  важное  место  в  системе  международного  разделения  труда. Их  место  и  роль  обуславливает  их экономическим развитием и уровнем развитости промышленности. На данный момент они во основе выполняют роль поставщиков сырья для промышленноразвитых стран. Но по мере развития своих экономик развивающиеся страны переходят к специализации по выпуску готовой продукции, в основном НИС Юго-Восточной Азии и Латинской Америки. 

В сотрудничестве России с развивающимися странами ключевым является Азиатско-Тихоокеанский регион (АТР), представляющий важнейшую альтернативу торгово-экономическому сотрудничеству со странами Западной Европы и США. В странах АТР имеется стабильный спрос на российский прокат, химическую продукцию, энергоносители, а также потенциальные возможности для увеличения поставок из России в эти страны машин, оборудования, технологий и специальной техники. Ведущими торговыми партнерами России в этом регионе являются Китай и Индия.

После российского кризиса в августе 1998 г. целый ряд европейских компаний решил начать производство в самой России или увеличить долю используемых компонентов, производимых внутри страны, что должно было сократить производственные затраты. Так, мощная германская компания BMW начала сборку автомашин в Калининградской области; французская автомобильная компания Renault начала сборку автомашин Renault-Megan на автозаводе АЗЛК; шведский концерн Baltic Beverages Holding AB сделал значительные инвестиции в ОАО «Балтийский пивоваренный завод», производящий популярное пиво «Балтика»; германская компания Ruhrgas вложила более 1 миллиарда долларов в акции Газпрома; норвежская телекоммуникационная компания Telenor приобрела значительный пакет акций российского оператора мобильной связи Вымпелком. Европейские компании участвуют также в проектах по освоению и добыче нефти. Некоторые европейские банки решили увеличить свое присутствие и расширить сферу деятельности в России. Австрийский банк Raiffesen Zentralbank Oesterreich AG в десять раз увеличил уставный капитал своего российского дочернего лица до суммы в 165 млн. долларов. Банк начал работать с физическими лицами и планирует расширить свою клиентскую базу до 100 000 человек в течение одного года. В Московской области европейские компании начали производство целого ряда пищевых продуктов, таких, как йогурт, шоколад и конфеты.

Заключение. Выводы.

  Под влиянием МРТ торговые связи между странами усложняются и обогащаются, все более перерастая в комплексную систему мирохозяйственных связей, в которой торговля в традиционном ее понимании хотя и продолжает занимать ведущее место, но постепенно теряет свое значение. 

 Интеграция экономической жизни в мире идет по многим все более множащимся направлениям. Это, во-первых, интернационализация производительных сил путем повсеместного распространения технологического способа производства: через обмен средствами производства и технологическими знаниями, а также в форме международной специализации и кооперации, связывающих хозяйственные единицы в целостные производственно-потребительские системы; путем производственного сотрудничества, международного перемещения производственных ресурсов; через формирование глобальной материальной, информационной, организационно-экономической инфраструктуры, обеспечивающей осуществление международного обмена. Это, во-вторых, проявление интернационализации через МРТ. В-третьих, это международное перемещение финансовых и производственных ресурсов, обеспечивающее переплетение и взаимозависимость экономической деятельности в различных странах. Такое перемещение происходит в форме международного кредита или зарубежных инвестиций. В-четвертых, все более важным направлением международного сотрудничества становится сфера услуг, которая развивается быстрее, чем сфера материального производства. В-пятых, быстро растет международный обмен научно-техническими знаниями. Фронт мировой науки и техники стремительно расширяется. В сочетании с их быстрым развитием это приводит к тому, что ныне ни одна страна в одиночку не в состоянии решать все вопросы НТП и тем более быть лидером на всех направлениях развития науки и техники. В-шестых, все более возрастают масштабы международной миграции рабочей силы, к которой начинают подключаться в качестве экспортеров Россия и другие государства на территории бывшего СССР. Наконец, в-седьмых, одновременно с растущей интернационализацией воздействия производства и потребления на природную среду растет потребность в международном сотрудничестве, направленном на решение глобальных проблем современности (охрана природной среды, освоение Мирового океана, космоса, помощь голодающему населению развивающихся стран и др.). 

Таким образом, современный мир стремительно движется к новой, синтезированной модели развития. Ее характеризуют не только качественное обновление технологической базы производства, широкое внедрение ресурсо- и энергосберегающих технологий, но и принципиально важные сдвиги в структуре, содержании и характере процессов производства и потребления.   К числу общечеловеческих побудительных мотивов к участию в МРТ, использованию его возможностей относится необходимость решения глобальных проблем человечества совместными усилиями всех стран мира. Диапазон таких проблем очень велик: от охраны окружающей среды и решения продовольственной проблемы в планетарном масштабе до освоения космоса.
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